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rendimientos dos veces superiores a los obtenidos por los paises
competidores de Europa, o ciertas variedades de almendro que so-
brepasan en regadio las producciones unitarias de California, Estos
ejemplos no hacen mds que seialar un camino en el que se puede
avamzar muche mas. La mejora bialdgica dirigida al aprovechamien-
to de las exeeprionales condiciones ecolbgicas del sureste, puede en
pocos afos aumentar v extender estos resultados de forma sorpren-
dente. La genética tiene hov dos  direcciones predominantes, el
aumente de la cantidad v calidad de Ja produccion en zonas ecold-
gicas optimas v Ja superacion, a través de la seleccion vegelal, de las
deficientes condiciones del medio. Es evidente que la primera esti
divigida a aleanzar Ja madxioa competividad econdmica y la segunda
a solventar situaciones especialmente de interés social.

De lo expuesto hasta agqui se deduce la elevada productividad de
los cultives en esta zona v por consiguiente Ta rentabilidad de so
explatacidn. El mercado v la experiencia comercial existen y solo
hace falta levar a cabo un cvidadoso planteamiento téenico de los
sistemas de pricluceion.

5.5, COMERCIALIZAGION E INDUSTRIALIZACION DE PRODUCTOS

La produccion agricola creada por el Trasvase Tajo-Segura de-
heri experimentar un praceso de comercializacion antes de llegar al
mercado interior v exterior, Esto es obvio, pero la estructura comer-
cial no es previa, sino que se desarrollard al compds de la produceion
v las necesidades de adaptacion de ésta. El proceso comercial es
mis complicado que el procesa productive v més caro. Por ello el
pracesa comercial para que sea adecuado deberd financiarse debi-
damente v una adecuada cooperacion al Trasvase es ayudar al esta-
blecimiente de una estructura que facilite la conservacion v trans-
porte de lo producido asi como la transparencia del mercado, lo que
reducird los desajustes entre oferta y demanda y couseguird que la
aparicion de excedentes Hegue a ser minima. No se debe olvidar que
¢l prineipio de una buena comercializacion es un producto de ca-
lidad, lo gue es perfectamente factible en esta zona como se ha
puesta de manifiesta, si esto no es asi la eficacia de la politica de
precios, distribucion, produceidn v ventas serd escasa. El espiritn



